


mart Sales es una

empresa mexicana, con
operaciones en Europa vy
Latinoamérica, que desarrolla
tecnologia movil para
gestionar los equipos
comerciales en campo, con el
objetivo de multiplicar las
ganancias y simplificar los
procesos operativos de las
empresas.

Esta transmisién de informacion
online, es aprovechada dentro del
negocio por los stake holders de las
areas de ventas, marketing, servicio
al cliente, logistica, reparto,
promotoria, supervision, direccién
general, entre otras. A través de
indicadores de negocio, basados
en business intelligence, presentan
la informacién que la empresa
necesita monitorear:

e Cumplimiento de ventas: por
zona, por gerencia, por agente.

de la venta, indice de conversion,
cumplimiento de tareas, rutas
programadas vs rutas recorridas,
controles de geo-posicién, tracking,
etc.

e Supervision de estandares de
calidad como: “tienda ideal”,
anaqueleo, promociones, material
POP, stock minimo,etc.

e La aplicacion mévil puede trabajar
de manera offline, y cuando vuelve
a tener conexidn, envia todos los

Somos parte de InnoHub datos recabados, incluso el tracking
México, un venture builder ¢ Productividad de los agentes: de las rutas.

decidido a desarrollar  check-in,  check-out, censo de

empresas digitales escalables ~Prospectos, visitas totalgs, visitas

de enterprise mobility, efectivas, nimero de pedidos, valor

e-commerce, marketplace vy
fintech. Gracias a esto, hemos

podido construir una
plataforma innovadora, que
permite soportar funciones

criticas de negocio a través de
dispositivos méviles (Android o
iOS) en la nube.
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Automatizamos
el circuito de
comunicacidon/gestion
entre las empresas
y su equipo en campo
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Nuestra tecnologia basada en innovacion...

Nuestra plataforma fortalece
el control, mejora la gestion, el
cumplimiento de objetivos y la
toma de decisiones, gracias a
los datos que los empleados
transmiten en tiempo real, los
cuales, de manera automética
y mediante multiples
funciones avanzadas y
configurables, se envian desde
la aplicacion movil.

Estéd programada para funcionar en escenarios con recursos basicos, de
tal manera que el cliente no requiere hacer inversiones adicionales en
infraestructura; dentro del valor de la renta mensual por usuario, se
incluye la implementaciéon, la capacitacion, el soporte técnico y las
mejoras evolutivas de la plataforma.

Asimismo, nuestro laboratorio de innovaciéon tecnoldégica y nuestra
flexibilidad, nos permiten construir proyectos a la medida de nuestros
clientes para resolver problemas puntuales de negocio, donde es posible
conectarse con otras plataformas tecnoldgicas (CRM, ERP o POS).

www.smartsalesapp.com




